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1. Uvod

Svaki proizvod ili usluga ima odredenu cijenu koStanja, odnosno vrijednost koja proizlazi iz troSkova
samog proizvoda ili usluga i ukalkulirane dobiti od prodaje istog. Odredivanije cijena vrlo je zahtijevan
posao i zahtijeva veliku pozornost u cjelokupnom poslovanju proizvoda koje prodaje proizvod ili uslugu.
Za kupca je cijena vrijednost onoga $to je predmet razmjene. S marketinske tocke, prava cijena je ona
koja omogucava da se napravi najbolji kompromis izmedu ponude i potraznje.

Kalkulacija je racunski postupak kojim se uz pomo¢ razli¢itih metoda odreduju prodajne cijene, sukladno s
navedenim determinantama i ciljevima poduzeca, odnosno sukladno prirodi proizvodnje i prodaje.

U ovome radu biti ¢e navedene i pojasSnjene temeljne znacajke kalkulacija prodajnih cijena, kao $to su
pojmovna odredenja, principi, zadace kalkulacija te osnovne metode pomocu kojih se odreduju cijene.
2. Temeljne znacajke kalkulacije cijene robe

2.1. Pojmovno odredenje robe

Pojam robe naj¢eSce susreCemo uz pojam trgovine. Trgovina podrazumijeva djelatnost kupnje i prodaje
robe te obavljanje trgovackog posredovanja na domacéem i inozemnom trZistu. Moze se odvijati kao
trgovina na veliko, malo i posredovanje u trgovini.

2.2. Prodajne cijene u sustavu marzi

Cijena je vrijednost proizvoda ili usluga izrazena u novcu.

Razlikujemo sljedece vrste cijena:

Fakturna cijena (cijena koju ispostavlja dobavlja¢ u fakturi zbog naplate robe prodane kupcu)

Nabavna cijena (fakturna cijena zajedno sa zavisnim troSkovima nabave)

Prodajna cijena je cijena po kojoj poduzeée prodaje svoju robu ili usluge, a dobije se kad se nabavno;j
cijeni pribroji razlika u cijeni- marza i PDV

Zavisni troSkovi nabave robe su oni troSkovi koji se javljaju tijekom nabave robe. Da bi se ti troSkovi mogli
pravilno izracunati, u fakturi mora biti oznaceno kada te troSkove podmiruje prodavac, a kada kupac.
Elementi kalkulacije prodajne cijene u sustavu marzi ili kalkulacije uz primjenu stope marze su sljedeci:
TroSak nabave (nabavna cijena ) robe

Marza (razlika u cijeni) prema stopi

Porez na dodanu vrijednost 23 posto (0)

Prodajna cijena s ukljuéenim porezom na dodanu vrijednost.

Kalkulacije se izraduju za svaku pojedinacnu nabavu za nabavljenu koli€inu robe i za jedinicu mjere. | u
sustavu marzi trgovci zbog konkurencije pri manje zna&ajnim povec¢anjima troSka nabave, odnosno
nabavne cijene ne mijenjaju postojece prodajne cijene robe. U ovome slu€aju iznos marze, odnosno
razlike u cijeni po jedinici mjere se smanjuje i smanjuje se stvarna stopa marZe. Razlika u cijeni za novu
nabavu izraCunava se tako da se od zadrzane prodajne cijene prije poreza na dodanu vrijednost oduzme
novi troSak nabave.
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