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BIZNIS PLAN 

EASY WAY 

Podgorica – april 2009 

REZIME 

Predmet biznis plana je otvaranje agencije za selidbu. 

Agencija će organizovati selidbe fizičkih i pravnih lica na teritoriji Crne Gore uz mogućnost selidbe i u 
regionu. 

Vrijednost ukupne investicije je 60.000,00 od cega je od te sume kredit i iznosi 15.000,00 uz kamatu od 
10 % 

Agencija je registrovana na ime ``Easy way`` sa sjedištem u Podgorici. 

Agencija zapošljava 7 radnika, od čega je 1 racunovodja, a 5 fizički radnici,dok je nadzornik izvršni 
direktor. 
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Osnovni podaci 

Biznis ideja se zasniva na otvaranju agencije za selidbe koja će u početku poslovati samo na teritoriji 
Crne Gore, a kasnije i u zemljama regiona. 

Agencija za selidbe "EASY WAY" će biti osnovana 2009. godine sa sjedištem u Podgorici. Osnovnu 
djelatnost naše agencije će činiti usluge selidbe privatnih kuća, stanova i poslovnih prostora(pravnih lica), 
usluge transporta raznovrsne robe širom cijele zemlje, pakovanje stvari itd... Agenciju će činiti vrijedni i 
odgovorni ljudi puni elana i iskustva na osnovu kojeg će Vam naša agencija GARANTOVATI kvalitet 
usluga. Ono u šta se najviše uzdamo su zapravo ovi ljudi koje osim iskustva krasi pristojnost, 
odgovornost, efikasnost na poslu, a sve to skupa utiče na dobar utisak koji treba da ostavimo kod naših 
klijenata. Naš cilj je da vam obezbijedimo selidbu bez problema uz pružanje kvalitetnih usluga. 

Naš vozni park raspolaže vozilima adaptiranim za selidbe. Obzirom da smo novi u ovom poslu, u početku 
ćemo imati samo par novih vozila, a kasnije ćemo težiti proširivanju voznog parka i većem broju 
zaposlenih. Naravno, naša kombi vozila imaju obložene podove, bokove i stranice tovarnog prostora 
(kartoni, tepisi, etisoni, folije itd). 

 

Potpuno smo opremljeni svim alatima i opremom potrebnom za uspješnu selidbu. Ukoliko ste zabrinuti za 
sigurnost svojih stvari, nudimo vam garanciju na oštećenja u obliku ugovora. 

Ciljevi ove agencije će svakako unaprediti poslovanje i povećati prihode ove agencije. Planiramo da 
proširimo asortiman usluga i nabavimo savremeniju opremu. 

 

--------------------OSTATAK TEKSTA NIJE PRIKAZAN. CEO RAD MOŽETE 
PREUZETI NA SAJTU.--------------------- 

    www.maturskiradovi.net 

MOŽETE NAS KONTAKTIRATI NA E-MAIL:  

maturskiradovi.net@gmail.com 
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